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Reportage

Die Ukrainer glauben
nicht mehr an die Nato.
Eindrucke aus dem Land.
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Deutschlands Wirtschafts- und Finanzzeitung
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Verteidigungsindustrie
Ohne ihn rollen keine
Panzer —jetzt rustet der
Mittelstand auf.
> 22

Geldanlage

Diese Robo-Advisor
liefern eine zuverlassige

Rendite.
> 34
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uf dem mit Spannung erwarteten Nato-Gip-
fel in Den Haag haben die 32 Mitgliedstaaten
der transatlantischen Allianz eine drastische
Erhohung der Verteidigungsausgaben be-
schlossen. Bis zum Jahr 2035 sollen sie auf finf
Prozent der Wirtschaftsleistung angehoben wer-
den, wie es in der einseitigen Abschlusserklirung
des Treffens heif3t. Bundeskanzler Friedrich Merz
(CDU) rechtfertigte die hoheren Ausgaben: Es ge-
he darum, Russland davon abzuschrecken, auch
nur einen Teil des Biindnisgebiets anzugreifen,
sagte er. Die Bedrohung durch Russland wird in
dem Dokument eindeutig anerkannt.
Kurz vor dem ganz auf den US-Prisidenten

Wenn ich
nicht dazu
stehen
wiirde, wire
ich nicht
hier.

Donald Trump
US-Prasident

Friedrich Merz (I.)
und Donald Trump in
Den Haag: Auchider
Bundeskanzler fand
Zuspruch fur den
US-Prasidenten.

Trump-Gipfel ohne Eklat

Die Nato beschlief3t eine drastische Erhohung der Verteidigungsausgaben. Der
US-Prisident bekennt sich zum Beistandspakt der Allianz — und droht Spanien.

kels 5 des Nato-Vertrags, sagte Trump. Nach dem
Artikel wird ein Angriff auf ein Mitglied als Offen-
sive auf die gesamte Nato gewertet. Auf dem Gip-

fel selbst bekannte sich der US-Prisident aber zur

Biindnistreue. ,Wenn ich nicht dazu stehen wiirde,
wire ich nicht hier®, sagte er. Nato-Generalsekretir
Mark Rutte lobte Trump dafiir, die Nato-Lander
zu hoheren Verteidigungsausgaben bewogen zu
haben, und bezeichnete ihn als ,,Mann der Stirke
und des Friedens“. Arger gab es, weil Spanien das
beschlossene Fiinf-Prozent-Ziel fiir iberzogen
hilt. Er werde Spanien daftir bezahlen lassen, sagte
Trump und drohte dem Land mit zusétzlichen
Zollen. Unterdessen deutet sich an, dass die Bun-

==03 zugeschnittenen Gipfel hatte Donald Trump selbst desregierung die bisherige Blockade beim Export
==3 Zweifel an der Bindnistreue der Amerikaner gesit. des Kampfjets Eurofighter an das Nato-Land Ttir-
<, Esgebe unterschiedliche Definitionen des Arti- kei aufgeben konnte. b 4-5
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”  Autoindustrie und Militir Trump widerspricht
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¢ erwigen Zusammenarbeit | Zweifeln am US-Angriff
O

Die Autohersteller Volkswa-
gen, BMW und Mercedes
loten derzeit Kooperations-
moglichkeiten mit Ris-
tungsunternehmen im Be-
reich des automatisierten
Fahrens aus. Einem hoch-
rangigen Manager eines
groflen deutschen Riis-
tungskonzerns zufolge ha-
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VW, BMW und Mercedes priifen Einsatz
autonomer Technik fiir die Riistungsindustrie.

ben bereits Gespriche tiber
einen Technologietransfer
stattgefunden. Vor allem
VW habe ,,grofies Interesse
gezeigt®, heifdt es. Mehrere
VW-Manager bestitigten
die Ubertragbarkeit ziviler
Automatisierungstechnik
auf militdrische Anwendun-
gen. > 16

Der US-Prisident stellt Gespriche mit dem
Iran fiir nichste Woche in Aussicht.

US-Prisident Donald
Trump hat beim Nato-Gip-
fel in Den Haag einem
geleakten Bericht des US-
Geheimdienstes vehement
widersprochen. Demnach
soll das Nuklearprogramm
des Irans durch die jingsten
Angriffe auf iranische
Atomanlagen allenfalls um

ein paar Monate zuriickge-
worfen worden sein. Trump
verglich die US-Luftschlige
mit dem Abwurfvon Atom-
bomben aufJapan im Zwei-
ten Weltkrieg: ,,Das war im
Grunde dasselbe, was den
Krieg beendet hat.“ Nachste
Woche sollen Gespriche mit
dem Iran stattfinden. b 6
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Pinar Abay

Die ING-Vorstandin
sieht Chancen auf
dem deutschen Markt.
> 26

Energie

CDU und SPD fordern
Stromsteuer-Senkung

Fihrende Abgeordnete der Regie-
rungsfraktionen machen sich fiir eine
umfassende Stromsteuersenkung
stark. SPD-Fraktionsvize Armand
Zorn sagte dem Handelsblatt, es wire
sinnvoll, die Stromsteuer fiir alle Ver-
braucher zu reduzieren: , Dariiber wer-
den wir im parlamentarischen Verfah-
ren reden. Ahnlich duflerte sich
Andreas Lenz, energiepolitischer Spre-
cher der Unionsfraktion: ,,Uber die
Stromsteuer muss noch gesprochen
werden®, sagte Lenz. Das Kabinett
hatte am Dienstag beschlossen, die
zugesagte Senkung der Stromsteuer
fur alle Stromverbraucher auf das pro-
duzierende Gewerbe sowie die Land-
und Forstwirtschaft zu begrenzen. b 7

Klimaschutz

EU-Kommission will
Klimaziel aufweichen

Die Vizeprisidentin der EU-Kommis-
sion, Teresa Ribera, zeigt sich offen fiir
eine lockerere Auslegung des europdi-
schen Klimaziels fir 2040. Die EU hat
festgelegt, bis 2040 den Ausstof3 kli-
maschidlicher Gase um 90 Prozent im
Vergleich zu 1990 zu senken. Nun
sagte Ribera dem Handelsblatt, um
dieses Ziel zu erreichen, sollten die
EU-Staaten auch Klimaprojekte in
Drittstaaten anrechnen kénnen. Das
konnte den Druck, auf klimaneutrale
Technologien zu setzen, deutlich ver-
ringern. Auch fiir eine stirkere Bertick-
sichtigung der CO,-Speicherung zeigte
sich Ribera offen. » 10

Investitionen

Neue Grof3projekte in
Deutschland

Erste Grof3projekte deutscher Unter-
nehmen deuten auf einen Stim-
mungswandel in der Wirtschaft: Die
Schwarz-Gruppe, der Landmaschi-
nenhersteller Krone, der Stf§waren-
hersteller Haribo und der Logistikspe-
zialist Hasenkamp sind nur einige Bei-
spiele fir Firmen, die derzeit hohe
Summen im Heimatmarkt investie-
ren. Und das, obwohl viele Unterneh-
men bislang noch zégern, weil die
Birokratie bremst und Kapazititen
nicht ausgelastet sind. Das zeigt eine
Sonderauswertung der DZ Bank fiir
das Handelsblatt. > 18



22 \ Unternehmen

Handelsblatt

DONNERSTAG, 26. JUNI 2025, NR. 120

Handelsblatt Insight
— Riistung —

Im toten Winkel
der Zeitenwende

Wihrend grofde Riistungsunternehmen wie Rheinmetall und
KNDS im Zentrum der sicherheitspolitischen Debatte
stehen, bleibt der Mittelstand oft im Hintergrund — dabei
rollen ohne ihn keine Panzer. Die Unternehmen stehen nun
allerdings vor einer nie da gewesenen Herausforderung.

Alexander VoB Dusseldorf

weti Jahre lang suchte Edgar von Hiniiber in

saarlindischen Gewerbegebieten nach

neuen Produktionsflichen. Im Marz die-

ses Jahres werden er und eine Kollegin

dann im Internet fiindig, als sie eines Mor-

gens auf ein Angebot fiir ein nur wenige
hundert Meter entferntes Grundstiick stofden.
,»Da suchen wir monatelang im Stadtgebiet nach
einer passenden Fliche — und dann liegt sie direkt
vor unserer Nase.“

Von Hintiber ist Chef von IMAR Navigation
& Control in St. Ingbert, 15 Autominuten von
Saarbriicken entfernt. Er beliefert die Riistungs-
industrie seit Jahrzehnten mit Stabilisations- und
Steuerungssystemen — und braucht jetzt Platz.
Denn gerade erst hat er eine grof3e Ausschreibung
fiir das Digitalfunkprojekt TaWAN der Bundes-
wehr gewonnen. Der Saarldnder muss nun inner-
halb kiirzester Zeit seine Produktion hochfahren.
Und das ist gar nicht so einfach. Was fiir von Hi-
ntiber ein Problem ist, konnte fiir die Bundesre-
publik ein noch viel groferes werden.

Deutschland ristet auf. Zumindest theore-
tisch. Die neue Bundesregierung hat sich vom
Bundestag erméchtigen lassen, nahezu unbegrenzt
Geld fiir die Bundeswehr und die Landesverteidi-
gung ausgeben zu kénnen. Fiinf Prozent des Brut-
toinlandsprodukts, lief3en Bundeskanzler Friedrich
Merz, sein Auf3enminister Joachim Wadephul und
Verteidigungsminister Boris Pistorius unmittelbar
nach Amtsantritt verlauten, werde Deutschland
kiinftig fiir Verteidigung ausgeben. Bisher hatte
man Miihe, iberhaupt auf drei Prozent zu kom-
men. Mehr als 100 Milliarden Euro sollen kiinftig
Jahr fiir Jahr in diesen Bereich flie3en.

Doch die Frage ist: Wohin? Schon jetzt sto-
cken viele Riistungsprojekte. Die Bundeswehr
konnte in vielen Jahren selbst das wenige Geld,
das sie hatte, nicht sinnvoll ausgeben. Das liegt,
sagen unabhingige Beobachter, sicher an den mit-
unter bizarr umstindlichen Strukturen der Bun-

deswehr im Generellen und des Koblenzer Bun-
desamts fiir Beschaffung im Speziellen. Es liegt
aber auch daran, dass die deutsche Riistungswirt-
schaft sehr besonders strukturiert ist.

Denn die Branche besteht nicht nur aus Kon-
zernen wie Rheinmetall, KNDS und Diehl, die
mittlerweile jeder kennt und deren Vorstinde seit
dem Uberfall Russlands auf die Ukraine vor drei
Jahren ihre Beziehungen ins Berliner Regierungs-
viertel deutlich verbessert haben. Sie besteht vor
allem aus 2000 bis 3000 Mittelstindlern — Fir-
men, die IMAR oder Schmees heifen und von
denen die allermeisten Deutschen bisher kaum
etwas gehort haben. An jedem deutschen Panzer
sind laut Schiatzungen der Unternehmensbera-
tung McKinsey mindestens 150 mittelstindische
Unternehmen als Zulieferer beteiligt. 150 Unter-
nehmen, deren Strukturen jetzt im Gleichschritt
aufindustrielle Massenfertigung umgestellt wer-
den miissen.

Auf die Mittelstindler der Branche kime ein
unglaubliches Anlaufvolumen zu, , sagt Bjorn Ha-
gemann von McKinsey. Die Wertschépfung in
Form von Zwischenprodukten kdnnte nach Be-
rechnungen aus Branchenkreisen, die dem Han-
delsblatt vorliegen, bei bis zu 30 Milliarden Euro
pro Jahr liegen — wenn man von 340 000 Mitar-
beitern im wehrtechnischen Mittelstand und ei-
ner Produktivitit von rund 90 000 Euro pro Mit-
arbeiter ausgeht. Fiir Beobachter ist klar: Die
kiinftigen Verteidigungsausgaben versickern nur
dann nicht, wenn Politik und Bundeswehr einen
effizienteren Umgang mit der Branche finden -
und die Branche selbst sich womdglich auch an-
dert. Und da fangen die Probleme an.

Wihrend in Berlin Milliarden freigemacht
werden, spiirt Edgar von Hiniiber in St. Ingbert
die Auswirkungen hautnah. Die Geschichte sei-
nes Unternehmens beginnt weit entfernt von
Panzerstahl und Bundeswehrprojekten - in einem
Forschungslabor der Universitit Saarbriicken.

Damals, vor 30 Jahren, entwickelte der heute
61-Jahrige gemeinsam mit seinem Professor

mittelstandische Firmen
arbeiten mindestens an der
Produktion jedes deutschen

Panzers als Zulieferer mit.

Quelle: McKinsey-Schatzung
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Messsysteme, die zur Positionsbestimmung von
Robotern eingesetzt werden sollten. Als die ers-
ten Unternehmen Interesse an der Technik zei-
gen, griindet von Hintiber die Firma IMAR.

Heute messen die Systeme des Unterneh-
mens mithilfe von Beschleunigungssensoren (Ac-
celerometern) und Drehratensensoren (Gyrosko-
pen) kontinuierlich die linearen Beschleunigun-
gen und Rotationsraten eines Objekts. Daraus
lassen sich dessen Lage, Position und Geschwin-
digkeit durch mathematische Integration bestim-
men - ganz ohne externe Referenzsysteme wie
GPS. Die Technik ermdglicht eine prizise Navi-
gation und Stabilisierung, etwa von Flugzeugen,
Fahrzeugen und Gefechtskorpern.

Allesamt niitzliche Fahigkeiten in herausfor-
dernden Situationen, wie etwa beim Ausfall ex-
terner Signale. Schon frith war die Bundeswehr
deshalb Kunde von IMAR. Heute ist es ein welt-
weit anerkannter Spezialist auf dem Gebiet der
inertialen Technik. Nachdem IMAR in seiner
Grindungszeit iberwiegend im Automobilsek-
tor titig war, macht das Geschift mit der Wehr-
technik mittlerweile die Hilfte der Umsitze aus.

Wie Banken und Politik das
Momentum verspielen

Und dieser Anteil diirfte weiter steigen. Das ist an
sich fiir die Unternehmen eine gute Nachricht.
Doch die Lage ist komplizierter. Die Politik hat
zwar beschlossen, dass sie mehr Geld ausgeben
will — nur wann und wofiir, das ist unklar. Und
Unklarheit ist nicht das, was einer wie von Hinii-
ber jetzt gebrauchen kann.

Vergabeprozesse fiir neue Auftrige seien
schwergingig, sagt McKinsey-Berater Hage-
mann. Und Geld flief3t hierzulande erst nach Auf-
tragsabschluss. Der Zugang zu Krediten ist fiir
kleine und mittlere Unternehmen der Riistungs-
branche aber schwierig. Viele Banken agierten
lange Zeit zuriickhaltend, weil sie befiirchteten,
dass Finanzierungen im Verteidigungsbereich ih-
rer Nachhaltigkeitsbewertung (ESG) schaden
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konnten. Zwar kiindigt inzwischen eine wachsen-
de Zahl grofRer Banken und Vermogensverwalter
ein Umdenken an, doch gerade die fiir den Mit-
telstand so wichtigen Hausbanken ziehen bislang
nur zogerlich mit.

Und die Politik macht es nicht gerade leichter.
Mittelstindische Unternehmen berichten, dass
die Einkaufer der Bundeswehr sowie der grof3en
Ristungsunternehmen oft nicht genau sagen
konnen, welche Stiickzahlen sie perspektivisch
bendtigen. Trotzdem gebe es die Erwartung, dass
die Mittelstindler schnell skalieren.

Es komme jetzt vor allem darauf an, die Be-
darfe schnell und gebiindelt an die Industrie zu
kommunizieren, sagt der Hauptgeschiftsfithrer
des Bundesverbands der Deutschen Sicherheits-
und Verteidigungsindustrie (BDSV), Hans Chris-
toph Atzpodien, ,,damit diese iiber die komplet-
ten Lieferketten hinweg weif3, woran sie ist und
worauf sie sich einzustellen hat“. 80 Prozent der
300 Mitgliedsunternehmen des Verbands sind
mittelstindisch.

Der lange Weg zur Zulassung

Auch buirokratische Hiirden bremsen das Hoch-
fahren der Riistungsbranche in Deutschland aus.

In der Edelstahlgief3erei Schmees in Langen-
feld im Rheinland hat die Zeitenwende schon lan-
ge vor Olaf Scholz’ historischer Bundestagsrede
begonnen. Damals, vor sieben Jahren, war der
SPD-Politiker noch Finanzminister. 100 Arbeiter
fertigten im Familienbetrieb von Geschiftsfiihrer
Clemens Schmees tiber Jahrzehnte hinweg vor al-
lem Pumpen, Turbinen und Armaturen.

Schon 2018, als der Bundeswehrverband auf
den desolaten Zustand der Truppe aufmerksam
macht, kommen Schmees und sein geschiftsfiih-
render Gesellschafter Dominik Baulig auf die
Idee, Ersatzteile fiir die Bundeswehr zu fertigen.
Etwa Turscharniere fiir den Radpanzer Boxer von
Rheinmetall.

Fiir die Projektleitung stellte das Duo Stepha-
nie Zumbusch ein, eine alte Studienfreundin von

Chef von IMAR
Navigation & Control,
Edgar von Hinuiber (1.),

Toolcraft-Vorstand Christoph
Hauck (r.): Die Unternehmen
leiden unter der oft unklaren

Zeitplanung der Behorden.

Viele Unternehmen
sind im internatio-
nalen Vergleich sehr
Kklein. Die Industrie
muss schnell ihre
Krafte bundeln.

Susanne Wiegand
Ex-Chefin von Renk

Baulig. Zu dritt zogen sie los, um mit der Bundes-
wehr iiber ihre Plane zu sprechen. ,Wir waren da
erst einmal ganz blaudugig®, erzihlt Zumbusch
riickblickend.

Doch auf die anféingliche Euphorie folgte
schnell Erntichterung. Bei der Bundeswehr woll-
te niemand mit dem Trio sprechen. Schmees und
seine Kollegen gaben nicht auf und beschlossen,
den Prozess trotzdem anzugehen. Fiir solche Fil-
le hilt die Bundeswehr die sogenannten techni-
schen Lieferbedingungen (TL) parat. Sie legen
die Materialbeschaffenheit der fiir die Herstel-
lung benétigten Komponenten fest. Fiir die Fer-
tigung von Komponenten aus Panzerstahlguss,
wie im Falle der Firma Schmees, miissen die Un-
ternehmen robusten Stahl herstellen und ihn
nach strengen Vorgaben qualifizieren lassen. Der
gesamte Zulassungsprozess kostete das Unter-
nehmen eineinhalb Jahre und eine Viertelmillion
Euro. Die Qualifizierung war das fehlende Puz-
zleteil. Kaum hatte Schmees sie erhalten, mel-
deten sich auch die ersten Riistungsunterneh-
men. Inzwischen macht das Geschift mit wehr-
technischen Bauteilen etwa 15 Prozent des
40-Millionen-Euro-Gesamtumsatzes bei
Schmees aus.

Gearbeitet wird im Ein-Schicht-System. Soll-
te die Nachfrage weiter steigen, konnte Schmees
die Produktion hochfahren. Doch trotz der vielen
Milliarden, die die Regierung nun in die Riistung
investieren will, bleibt die Unsicherheit. ,,Aktuell
vergehen schnell mal eineinhalb bis zwei Jahre
zwischen Anfrage und Auftrag®, erzihlt Dominik
Baulig. ,,Dabei sind wir eigentlich ein Schnellzug
mit dem, was wir hier machen.“

Auch das Fertigungsunternehmen Toolcraft
aus Georgensgmiind in Bayern berichtet Ahnli-
ches. Die Firma stellt regelméf3ig Komponenten
fir die Verteidigungsindustrie her, in der Vergan-
genheit beispielsweise das zentrale Trigerelement
fiir die unbemannte Waffenstation am Heck des
Schiitzenpanzers Puma sowie technische Bauteile
fiir Flugkorper. Behorden wie das BAAINBw oder
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das Bundesamt fiir Wirtschaft und Ausfuhrkon-
trolle (BAFA) wurden mit ihrer ,,unklaren Zeit-
planung® ein ,,unkalkulierbares Risiko* fiir die
Geschifte des Unternehmens darstellen, erzéhlt
Christoph Hauck, Vorstand fiir Technologie und
Vertrieb.

Ein moglicher Schliissel fiir die Losung der
Probleme konnten langfristige Auftrige und Vor-
finanzierungen sein. Sie wiirden dem Mittelstand
das dringend fiir den Ausbau der Produktionska-
pazititen bendtigte Kapital nicht erst nach Ab-
schluss der Auftrige zuginglich machen und Si-
cherheiten schaffen.

Der BDSV fordert darum schon seit Langem
eine Erneuerung des Riistungsbeschleunigungs-
gesetzes. Zentrale Forderungen sind neben der
Notwendigkeit langfristiger Planungssicherheit
auch der Biirokratieabbau. Passiert ist bislang
wenig.

Wenn die Mitarbeiter fehlen

Dabei plagt die Unternehmen zeitgleich ein lang-
fristig noch viel grof3eres Problem: der Fachkrif-
temangel. Im Flur der Geschiftsstelle von
Schmees hingen Fotos der Belegschaft, nach ihrer
Herkunft sortiert: Griechenland, Vietnam, Ttr-
kei. Schmees zeigt auf die bunte Weltkarte: , Je-
der, der gerne mit anpackt und handwerkliches
Geschick mitbringt, ist willkommen.“ Er hat kei-
ne andere Wahl, denn auf jemanden verzichten
kann er nicht. Hundert der insgesamt rund 130
Beschiftigten der Firma arbeiten in der hand-
werklichen Fertigung. Wenn es nach Schmees’
Mitgesellschafter Baulig ginge, wiren es lingst
mindestens zehn Kopfe mehr, doch wie bei vielen
anderen Unternehmen in Deutschland findet
man auch hier in Langenfeld nur schwer neue Ar-
beitskrifte. ,,Das ist eigentlich derzeit unser grof3-
tes Problem®, sagt Baulig.

Auch von Hintiber kennt das Problem. Die
Arbeit mit den hochtechnologischen Produkten
zieht zwar bislang noch ausreichend Bewerber an.
Einige der Ingenieure hier haben ihren besser be-
zahlten Job gekiindigt, um bei der unscheinbaren
Firma im strukturschwachen Saarland zu arbei-
ten, sagt von Hintiber. Doch allein auf den Faktor
Begeisterung kann er sich auch nicht mehr verlas-
sen. Sankt Ingbert ist eben nicht das Silicon Valley.
Zumindest noch nicht.

Und ein bisschen hangt natiirlich auch die Frage
im Raum: Werden alle Mittelstédndler in der Bran-
che ihre Eigenstindigkeit behalten? Bis zum Aus-
bruch des Ukrainekriegs galt die Verteidigungsin-
dustrie in Deutschland als Nischenbranche. Ab-
seits der hochausgelasteten Munitionsproduktion
eher ein Manufakturbetrieb. Nun soll die Bundes-
wehr unter der Regierung Merz zur ,,konventio-
nell stiarksten Armee Europas®hochgeriistet wer-
den — mit gewaltigen Implikationen fiir die Indus-
trie. Schon jetzt ist klar: Den schnellen Umbau
werden nicht alle der mittelstdndischen Unter-
nehmen mitmachen kénnen.

Grofe Verteidigungsunternehmen kdnnten
helfen, die Lieferkette partnerschaftlich mit ihren
Lieferanten auf die Skalierung vorzubereiten, so
McKinsey-Berater Hagemann. Fiir Familienun-
ternehmen, die den ,,Ramp-up® nicht mitgehen
konnten oder wollten, sei jetzt ein attraktiver
Zeitpunkt, ihr Geschift in die Hinde eines kapi-
talstarken Unternehmens zu geben und das rela-
tiv attraktive Bewertungsniveau fiir einen Aus-
stieg zu nutzen. Auch die ehemalige Renk-Chefin
Susanne Wiegand sagte im Handelsblatt-Inter-
view: ,Viele Unternehmen sind im internationa-
len Vergleich, insbesondere mit US-amerikani-
schen Unternehmen, sehr klein. Die Industrie
muss schnell ihre Krifte biindeln.*

In St. Ingbert ist man unterdessen guter Din-
ge. Hier bei IMAR steht erst einmal der Ausbau
der Produktion an. Und von Hintiber will keine
Zeit verlieren. Nur zwei Stunden, nachdem er das
Grundstiicksangebot im Internet gefunden hatte,
stand er mit seiner Kollegin in einer alten Lager-
halle. ,,Ich habe dem Eigentiimer noch an Ort und
Stelle mit Handschlag meine Kaufabsicht mitge-
teilt*, erzahlt von Hintiber. Die Bauunterlagen der
Halle nahm er gleich als Pfand mit.

Das Tempo ist wohl nur ein Vorgeschmack
auf das, was auf die kleinen und mittleren Unter-
nehmen der Verteidigungsindustrie noch zu-
kommt.
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